
¿ s < U r
S z e r z ő :

C í m : ..ILj. rend viliü l Kozások
kor iih

Forrás: .....) /^ Í a A  K $ x o í $

S n -
('Helv'»

Harc a Közszállítási Szabályzat ellen. —
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Budapest, 1917 április 26.
(S a já t tudósítónktó l.) A „ V á lla lkozás“ vázolta 

már azt az ellenséges hangulatot, amely a 
székesfővárossal összeköttetésben álló válla lko­
zók között tapasztalható a Fővárosi Közm unkák  
Tanácsa által alkotott építési szabályzattal szem­
ben. Van azonban válla lkozóinknak még egy, 
az említettnél is rosszabb szemmel nézett aka­
dálya, amelyet Közszállítási Szabályzatnak nevez­
nek. Ha az építési szabályzat gáncsot is vet a 
vállalkozónak, ez már csak m egkezdett m unkája  
közben érheti, csak az alkotó kéz kívánatos 
szabadságát veszélyezteti. A Közszállítási Sza­
bályzat azonban, ha egyszer ellenségévé szegő­
dött a vállalkozónak, a vállalkozó elvei feladása 
nélkül közszállításokban sohasem vehet részt. 
A „ Válla lkozás“ tudósítójának alkalm a volt a 
székesfőváros egyik kiváló építkezési szaktanács- 
adójával beszélni, aki hatósági nézőszögből is 
nézve a dolgokat, a következő panaszos nyilat­
kozatot tette :

—  El kell ismernem, hogy, a vállalkozóknak  
a Közszállítási Szabályzattal szemben elfoglalt 
ellenséges álláspontja nagyjában és egészében 
jogosult. M i magunk itt a Városházán érezzük  
legjobban az anom áliákat, amelyekre a m unká­
latok kiadásánál, a szabályokhoz való köteles 
ragaszkodás kényszerít bennünket. Leginkább  
érezzük ezt ma, am ikor épen ezek az anom áliák

a vállalkozások közül, határozottan elvadult á lla ­
potokat teremtettek. Most, am ikor a belügy­
miniszter rendelete folytán csak igen kevés 
munkát tudunk kiadni, természetesen nagy a 
versengés, amely sokszor olyan eszközöket is 
igénybe vesz, amelyekhez m inden tiszteletet 
megérdem lő válla lkozó ink; egyébként bizonyára  
nem nyúlnának. Megesett például, hogy egy 
igen szolid vállalkozócég, am ely épen a Köz- 
szállítási Szabályzat betartása m iatt esett el egy 
nagyobb m unkálattól, valóságos sajtó-kám pányt 
szervezett a másik vállalkozó ellen, aki a m un­
kát m egkapta.

—  Ez a példa annyira beszédes volt, hogy 
a Közszállítási Szabályzat m inden hibája benne 
tükröződött. A K özszá llítás i Szabályzat ugyanis
egyenesen kényszeríti a vá lla lkozókat, hogy vagy  
irreá lis  a ján la to ka t tegyenek, vagy pedig cél­
tudatosan arra számítsanak, hogy később a 
városi hatóság belátására hivatkozva föltételeik  
megváltozását eszközöljék ki. A Közszállítási 
Szabályzat értelmében mi a legolcsóbb ajánlat* 
tevőjének vagyunk kénytelenek, —  hacsakí-tfíég- 
gyanusíttatni nem akarjuk m agunkat k m un­
kát kiadni. Akárhányszor tudatában vagyunk  
annak, hogy az egyik vagy másik drágább aján­
latot tevő vállalkozó pályázata,' reálisabb, bizto­
sabb, m int az olcsóbbé, mert jobb anyagot és 
jobb m unkát szállítana, és m |g is  az olcsóbbhoz 
vagyunk kénytelenek nyúln i, mert a szabályok  
kötik a kezünket. Am ikor azután az olcsóbb 
ajánlatot tevő vállalkozó megkapta a m unkát,

bizony igen sok esetben keserűen látjuk, hogy 
nem kapunk megfelelő anyagot és munkát, de 
a mindenáron való akadékoskodást mégis ke­
rülnünk kell.

—  A vállalkozók egyrésze máskép segít m a­
gán. M iután  elvállalta és megkezdte a munkát, 
a beadványok^ egész tömegével áraszt el ben­
nünket, amelyekben a feltételek vagy az egység­
árak megváltoztatását kéri. Ebben az esetben 
m egint csak belátással kell lennünk, mert hiszen 
tudjuk, hogy nem a vállalkozó, hanem a Köz­
szállítási Szabályzat a hibás.

—  Hogy hogyan lehetne a bajon segíteni, 
mi ezt nagyon jól tudjuk. De a meglevő sza­
bályokon változtatni nincs m ódunk. A válla lko­
zóknak azonban eminens érdeke, hogy minden  
erővel ennek elérésére törekedjenek. M i itt a 
Városházán legszívesebben a német m in ta  a lkal­
mazását látnánk. A német hatóságok a m unká­
latok kiadásánál kétféle módon keresik ki az 
ajánlatok közül a középarányost. Az egyik mód, 
hogy kiválasztják a hatósági kalkulációhoz leg­
közelebb álló ajánlatot, a másik pedig, hogy 
összeadják a beérkezett ajánlatok végösszegét 
és ezt az összeget elosztják az ajánlattevők  
számával, a m unkálatot pedig az az ajánlat 
kapja meg, amely az igy nyert arányszámhoz 
legközelebb áll. Biztos vagyok benne, hogy 
ezzel a módszerrel, a mi válla lkozóink is meg 
lennének elégedve, mert nem kellene irreális  
ajánlatokat tenniök, mi pedig boldogok lennénk, 
mert a legegészségesebb szigorúsággal követel­
hetnénk a feltételek betartását.


